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ÁREA DE ATUAÇÃO: COMERCIAL - CONSULTORIA FINANCEIRA E SINDICO PROFISSIONAL 
Qualificações Profissionais: 
Trinta anos de experiência em Instituições Financeiras, comercializando, desenvolvendo estruturando e  formulando negócios, política e diretrizes de relacionamentos comerciais, estruturações, treinamentos e coordenando equipes de vendas, operacionais e administrativas voltadas para segmentos de Varejo pessoas físicas, pequenas e médias empresas jurídicas, Middle Market,  Setor Público – (áreas Federal, Estaduais e Municipais, Mercado Corporativo de Empresas Nacionais, Multinacionais, Associações de Classes.

Em 30 anos, atuou em instituições financeiras como Contador, Gerente Administrativo, Auditor, Chefiou Equipes de Treinamentos Operacionais, Estruturou e atuou com  Operações Administrativas, Gerente de Produtos, Gerente de Produção e Gerente Geral de Agencias, Diretor Regional, Diretor de Produtos e Serviços e Superintendente Regional.

Atuou por quase 10 anos em comissões de produtos e serviços da FEBRABAN, Coordenou Comissões Tributárias, Produtos e Serviços, Financiamentos, Repasses e construiu e coordenou por 8 anos a Comissão de Setor Público.
Atualmente, é Consultor Financeiro e de Negócios estruturando operações financeiras e representante de Empresas Multinacionais e Nacionais intermediando vendas de Produtos e Serviços ao Setor Público Estaduais, Municipais, Associações de Municípios, Legislativos Municipais e Associações Comerciais, FIESP, CIESP e atua como Sindico Voluntário Condomínio Central Park I – Guarujá  - SP 

Experiências e Especialidades:
- Negociações e Estruturação de Operações Financeiras e Desenvolvimento de Mercado, junto aos segmentos de empresas privadas e públicas, onde atuou por mais de 28 anos.

- Consultor Financeiro de Operações Estruturadas, Repasses BNDES e Financiamento Imobiliários,  

- Negociações com Empresas Fornecedoras do Setor Privado, Público Federal, Estaduais, Municipais, entidades de classes e mercado financeiros (bancos públicos e privados),
- Desenvolvimento de projetos com Incentivos Fiscais, (Federais, Estaduais e Municipais), em especial, no Nordeste (SUDENE),
- Desenvolvimento de produtos financeiros estruturados para o Setor Privado e Público, 
- Negociações, Estruturações e Comercialização de Produtos, Serviços Financeiros, Operações de Crédito junto ao Setor Público, Varejo Pessoa Física, Varejo Pessoa Jurídica, e Middle Market e Corporate, 

- Estruturação, Implantação, Desenvolvimento e Coordenação de Agências Bancárias e Diretorias Regionais, 

- Estruturação, Treinamentos e Desenvolvimento de Equipes Operacionais, Administrativas e de Gerentes Comerciais para vendas e comercialização de produtos financeiros,

- Desenvolvimento de Profissionais especialistas em áreas administrativas e operacionais, atendimentos, vendas e negociações e vendas. 
- Especialistas:

- Comercialização e Vendas de produtos financeiros em todos os segmentos, 

- Negociações com Fornecedores Diversos Segmentos, 

- Negociações com mercado financeiro em negociações e renegociações de operações financeiras e serviços,

- Estruturações de ações estratégicas para desenvolvimento e comercialização de produtos financeiros e serviços, 
- Relacionamentos junto ao Setor Público Federal, Estaduais e Prefeituras,

- Apresentações e Exposições, Palestras e Seminários de Produtos, Serviços financeiros e Treinamentos de Serviços e Ações Motivacionais, 
- Conhecimentos Lei 8666 – Licitações e Estruturações e Negociações de Editais de Licitações
- Conhecimentos de Precificações pertinentes a produtos e serviços junto ao setor público federal, estaduais, municipais e setor privado, 

- Relacionamentos e Negociações junto a Associações de Classes, Sindicatos, Consórcios e Empresas Publicas e Privadas,
- Articulador e Negociador Político no âmbito Federal, Estaduais, Municipais, Associações Privadas, Associações de Classes, Sindicatos.

- Planejamento, Análises de Projetos e Planejamentos Financeiros, 

- Planejamento de Plano Diretor em Gestão Administrativa, Operacional e Comercial, 
- Gestão de Contratos de Prestação de Serviços, 

- Administração de Conflitos – Pessoais, Administrativos, Financeiros e Operacionais. 
Projeto Sindico Profissional:
Atuou com Sindico Voluntário em diversos Condomínios em Recife e São Paulo -

Atualmente é Sindico voluntário, Condomínio Central Park I – Guarujá – SP – com 50 Apartamentos. 

Nota: Tornou-se um case em gestão, ações administrativas e operacionais eficientes, está sendo administrado como Empresa (planejamento financeiro, operacional e gestão de pessoas) e investimentos contínuos, viabilizados pela gestão de caixa.

Objetivos como Sindico Profissional: Expandir e aplicar conhecimentos e experiências Empresariais e Financeiras em Gestão e Administração de Condomínios Comerciais e Residenciais. 

Condomínios sejam comerciais e ou residenciais, defino como Empresas, logo devem ser administrados como Empresa. 

Planejamentos e Orçamentos devem vir primeiro que execuções, conciliando ações eficientes que visem fazer mais com menos,

Administrar pessoas como pessoas é fundamental e é o diferencial mais importante numa relação de parceria, que pode ser tornar a principal estratégia para uma boa gestão de um Sindico Profissional. 

Considero, que numa gestão de Sindico Profissional, “ não deve existir ações impositivas sim parcerias e trocas.
Administrar e Solucionar  Conflitos é um grande desafio, más a estratégia é saber ouvir as partes e buscar consenso(s) e soluções que atendam a todos e não apenas a uma das partes, é buscar a transparência nas diferenças entre pontos de vistas. 
Comprometimento com a qualidade e a melhoria continua – atenção aos DETALHES que é tudo.
Ética na condução de toda a gestão dos negócios e de pessoas, 

Planejar, desenvolver e criar conceitos e ações de Sustentabilidade no dia a dia de um Condominio.

Formação Acadêmica:  
MBA –  Mádia  Marketing School – SP - 
Pós Graduações:  

Administração Financeira – Universidade de Pernambuco, 

Mercado de Capitais – Universidade de Pernambuco  
Ciências Contábeis - Fundação de Ciências Humanas de Pernambuco  
Alguns Cursos de Especializações: 

Sindico Profissional – Gabor – Consultoria e Treinamento – SP 
Direção Estratégica e Planejamento Empresarial – FGV 

Marketing Pleno – Mádia Marketing School – 

Administração de Instituições Financeiras – Banking – FGV – 

Mercado de Capitais – FGV – 

Administração de Marketing – FGV 
Lei 8666 – Reformulação e estudos especiais.

Consultor do Setor Público – Academia ABN 

Lei de Responsabilidade Fiscal – FGV – 

Lei de Diretrizes Orçamentária – FGV 

Gestão Empresarial e Orçamentos – FGV – 
Gerencia e Administração de RH – FGV

PNL – Programação Neuro Linguista – Nível Intermediário 

Terceiro Setor e Sustentabilidade – CONAM – SP 

Direito Administrativo e Direito Tributário, 

Treinamento Gerencial aplicando a PNL – Programação Neuro-Linguistica. - 
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